
     驗證市場需求
 一個好的商業想法必須建立在真實的市場
需求之上。在執行任何計劃前，年輕創業者

應該進行市場調研：

你的產品或服務解決了什麼問題？

目標客戶是誰？有多少潛在客戶？

現有競爭者有哪些？你的優勢在哪？

客戶願意為此付費嗎？

年輕創業的第一步
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如何將點子變成可行計劃

許多年輕人都有過創業的夢想，也許是

看到某個市場機會，也許是心中有個未

被滿足的需求。但如何將這些抽象的點

子轉化為可行的商業計劃？如何獲取必

要的資金和專業指導？本期將帶你走過

創業最關鍵的準備階段。

從靈感到行動:
YDC DARE TO CHANGE INNOVATIONINK

     制定詳細商業計劃
一份完整的商業計劃書應包括：

執行摘要：簡明扼要地說明你的商業理念

產品/服務描述：詳細解釋你提供什麼
市場分析：目標市場、客戶需求、競爭格局

營銷策略：如何獲取和留住客戶

財務預測：成本估算、收入預期、損益表

團隊組成：核心成員的背景和角色

融資需求：你需要多少資金，用途如何

     構建最小可行產品（MVP）
不要等到產品「完美」才推出。許多成功的初創企業都是通過MVP（最小可行產品）快速進入市場，
根據真實反饋不斷改進。例如，你可以先製作一個簡化版本的產品，獲得客戶反應後再優化。這樣既

能驗證市場假設，也能節省開發成本。

引言



青年創業常用的資金與
支援平台

專家意見：風險控制

香港擁有豐富的創業支援生態系統，為青年提

供多元化的資金與導師資源。政府、公營機

構、大學及非營利組織紛紛推出各類計劃，協

助年輕創業者將想法轉化為可行的業務。

在資金方面，政府透過不同基金直接支持青年

創業。例如青年發展基金為符合資格的創業者

提供最高六十萬港元的資助，支持他們實踐具

潛力的創業項目。而粵港澳大灣區青年創業啟

航計劃則鼓勵青年把握大灣區機遇，同樣提供

最高六十萬港元的起步資金。

對於科技與數碼領域的初創企業，香港科技園

的STEP計劃提供最高十萬港元資助及共用工作
空間；數碼港培育計劃則為合資格的數碼媒體

及科技初創提供最高五十萬港元的資助，並附

加租金補貼，減輕創業初期的營運負擔。

孵化器與加速器

儘管創業充滿機遇，風險管理同樣關鍵：

1.資金風險：不要燒錢過快。香港高昂的
營運成本要求初創企業必須精打細算

2.市場風險：持續驗證你的假設，做好應
對市場變化的預案

3.人才風險：核心團隊的穩定性至關重
要，應預留適當的激勵機制

4.法律風險：了解相關法規，特別是資料
保護、消費者權益等方面

5.現金流風險：許多初創企業因為現金流
枯竭而失敗，應謹慎管理應收應付

除了資金，孵化器與加速器亦為青年創業者提

供全方位的成長支持。香港科技園不僅提供起

步資金，更配備辦公場地、實驗室設施及專業

的業務指導。數碼港則專注於數位科技領域，

為初創企業提供技術支援、市場推廣及投資配

對服務。本地多所大學均設有創業中心，協助

學生及校友將學術成果轉化為商業項目。此

外，非營利組織亦透過創業計劃、工作坊及比

賽等形式，為青年提供前期資助與實務輔導。

不少資助計劃均會配備一對一的專業導師諮詢

服務，這些導師通常是經驗豐富的創業者、企

業高管或行業專家。他們不僅能協助年輕創業

者釐清發展方向、避開常見的經營陷阱，更能

幫助他們拓展行業人脈，打開視野。這種由過

來人提供的實戰指導，往往能讓初創團隊在產

品開發、市場策略及資源整合等方面更快站穩

腳步，提高創業成功的可能性。

導師與顧問支援


